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Una nuova tendenza grazie ai Business Centre

NUOVI ORIZZONTI PER LE PICCOLE RIUNIONI D’AFFARI 
DA 2 A 15 PERSONE
Prezzi vantaggiosi, servizi tagliati a misura dell’uomo d’affari 

e sale utilizzabili anche per un’ora soltanto
Sempre più i Business Centre propongono sale per incontri d’affari destinati a poche persone, ovvero a quei piccoli numeri che a fatica trovano una loro dimensione negli alberghi e nei centri congressi, colmando - così - un vuoto nel panorama attuale degli spazi  meeting. Infatti alberghi e centri congressi propongono sale per lo più mirate a numeri più elevati e comunque a partire dalle 15 persone in su. I Business Centre, invece, si rivolgono soprattutto ai piccoli numeri proponendo, al tempo stesso, utilizzi inferiori alla giornata e alla mezza giornata.
Cresce, pertanto, il numero dei Business Centre che offrono sale riunioni a tempo, anche a partire da una sola ora di permanenza, dimensionate proprio per i piccoli numeri: da 2 a 15 persone. I Business Centre offrono al tempo stesso il vantaggio di poter far beneficiare di una serie di servizi a misura dell’uomo d’affari durante l’ incontro di lavoro. A questo si aggiunga anche la massima flessibilità nell’utilizzo della sala e dei servizi collaterali e di conseguenza anche nei costi che risultano, così, particolarmente convenienti e flessibili.
Le sale dei Business Centre vengono utilizzate in particolar modo per il classico incontro d’affari, la trattativa riservata, l’appuntamento tra manager, i consigli di amministrazione, gli incontri con buyer, la selezione del personale ... , la formazione... Inoltre sono indicate per l’organizzazione di workshop, showroom, presentazioni di prodotti, incontri open day  ...
Quello dei Business Centre è un mercato in crescita anche in Italia, che arriva con un certo ritardo rispetto a molti Paesi stranieri, in particolar modo U.S.A e Gran Bretagna, dove tale realtà è già consolidata da tempo, registrando nel nostro Paese un aumento di circa il 30% negli ultimi 3 anni.
Nell’ambito dei Business Centre si distinguono le strutture del circuito Business Lounge, aderente al più importante portale commerciale italiano www.ufficiarredati.it.  Particolarmente eleganti e funzionali, i Centri Business Lounge si possono considerare veri e propri “salotti d’affari”, unici nel loro genere e caratterizzati da una forte personalità, che si propongono come un punto di riferimento in città che sia al tempo stesso un ufficio di rappresentanza, uno spazio operativo e  una domiciliazione in un contesto di prestigio. 

Business Lounge è presente a Milano con 2 Centri, ubicati in zona strategica, adiacenti a Piazzale Loreto, a pochi minuti dalla Stazione Centrale, serviti da 2 linee di metrò, facilmente raggiungibili dalle tangenziali e dall’aeroporto di Linate. Dispone inoltre di un Centro  in Brianza, tra Monza e Lecco, a pochi Km dall’uscita Vimercate della tangenziale est di Milano, da cui dista pochi Km, e dall’uscita di Agrate Brianza dell’A4. E’ presente a Roma, in Via Veneto, all’interno del prestigioso Marriott Grand Hotel Flora e nel cuore di Napoli al Renaissance Hotel Mediteraneo.
Prezzi a partire da € 26 per un’ora e da € 150 per una giornata in funzione delle dimensioni degli spazi, includendo nella tariffa la coffee station con caffé, tè, pasticceria secca, acqua, caramelle. Pacchetti e soluzioni personalizzabili a misura dell’azienda.
Per informazioni: www.businesslounge.bz – info@businesslounge.bz - Tel. 02 29413853
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